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Kasvuhakuinen Sol-konsernikin otti
viime vuonna "lukua”, mutta uskoo
tand vuonna palaavansa reilun parin-
kymmenen prosentin kasvu-uralle.

-Totta on, ettd viime vuonna liike-
vaihtomme kasvoi vain nelja prosent-
tia ja ulkomailla tuli takapakkiakin.
Téand vuonna tavoittelemme yli 200
miljoonan euron liikevaihtoa eli yli
20 prosentin kasvua, sanoo toimitus-
johtaja Anu Eronen.

Konsernin kahdessa leipalajissa
eli pesulatoiminnassa ja siivouksessa
Suomen markkinat ovat lahes tapis-
sa. Siksi kasvun pitds tulla uusilta
aloilta ja ulkomailta.

~Suomessa voimme kasvaa reilus-
ti esimerkiksi kiinteistoliiketoimin-
nassa, turva- ja vartiointipalveluissa
ja henkilostovuokrauksessa, hin sa-
noo.

Kiinteist6jen huollossa Sol on na-
pannut asiakkaikseen Ylen, Orton
sairaalan ja tukun jagkiekko- ja ur-
heiluhalleja. Alalta syntyy jo 20 mil-
joonan euron liikevaihto. Turvapal-
veluissa yhtié on noussut 15 miljoo-
nan euron litkevaihdollaan viiden
suurimman joukkoon. Asiakkaina on
Finnaviaa, litkekeskuksia ja oppilai-
toksia.

Suomalaisen palveluliiketoimin-
nan kapeaan kirkikastiin kuuluvan
yrityksen on silti kansainvalistytta-
VA,

Yhti6 yltaa Virossa 12 miljoonan
euron liikevaihtoon, mutta Ven3jan
luku on vain nelja miljoonaa euroa.
Itdnaapurin omintakeinen liiketoi-
mintakulttuurikin on tullut jo yhticl-
le tutuksi.

~Meidan pitad pystya kaksin-kol-
minkertaistamaan vuosittain 1ahi-
vuosina Vendjan litkevaihtomme.
Meidan pitiisi 8-10 vuodessa pystya
tekemaan puolet litkevaihdostamme
ulkomailla, hdn sanoo.

Osti L&T:lta

Sol osti viime viikolla L&T:n Mosko-
van siivousliiketoiminnan. Sen liike-
vaihto on pari miljoonaa euroa. So-
lilla on pesula seka Pietarissa ettd
Moskovassa, mutta Erosen mukaan
niiden yhteismaaran pitaisi olla va-
hintdin 40, jotta toiminnan saisi kun-
nolla kannattamaan.

-Ulkomaille investoiminen ja sa-
manaikaisesti toiminnan pitiminen
kannattava on tietenkin haaste, hdn
sanoo

~Tavoitteena on kannattava kasvu
ja laadukas toiminta. Ven#jalla koko
palvelukulttuurin asema on sellai-
nen, ettd meillakin ongelmana on
henkilston rekrytointi.

Pesulatoiminnassa Solilla ei ole
maassa merkittavid lansimaisia kil-
pailijoita ja sama patee myos siivouk-
seen.

-Ajatus, ettd palveluista makse-
taan ja niit3 teetetdan ulkopuolisilla
on vasta juurtumassa sinne, Eronen
sanoo.

Sadpalvelua yrityksille

Ketterana perheyrityksen Sol on ha-
nakka lihtemain uusien palveluiden
peraan. Nyt putkessa on yrityksille
suunnattu lmatar-sddpalvelu. Se on
VTT:n, Tekesin ja Forecan kanssa ke-
hitetty ennakkotietojarjestelma, joka
kertoo kiinteistGasiakkaille sdatilan
muutokset.

- Asiakas voi reaaliaikaisesti inter-
netin tai matkapuhelimen kautta seu-
rata vaikkapa lumikertymi3, sateita
ja tuulia ja varautua toimenpiteisiin,
sanoo Solin liiketoimintajohtaja
Marco Mikinen.

-Olemme testanneet jarjestelmaa
vuoden kiinteistdistamme ja huo-
manneet, etta silla sagstad rahaa. Pal-
veluita on kolmea tasoa ja halvimmil-
laan se maksaa yritykselle muuta-
man satasen kuukaudessa, Makinen
sanoo.

Kasvu Vendjaltd. Sol-konsernin
toimitusjohtaja Anu Eronen lataa
palveluyhtidlleen kovat kasvuta-
voitteet Venajalla. Lahivuosina jo-
ka vuosi yhtio aikoo kasvattaa lii-

kevaihtonsa kaksin-kolminkertai-
seksi. Alle 10 vuodessa Solin
myynnista jo puolet pitaisi tulla
ulkomailta.
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